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	Programme de formation 

* Négociation de contrat *  financement de projets et infrastructures 
* optimisation et sécurisation d’opérations dans les groupes de sociétés

* opérations transactionnelles (acquisition – cession – joint-venture – fusion) 
durée 15 jours – Coût  500 € par jour et par personne 
 (nombre minimum de participants : 3 -   tarif de groupe possible)

	5 jours
Négociation de contrat
 Les principes de bas de la négociation
Psychologiques
· Etre à l’écoute
· Etre disponible
· Communiquer efficacement
Juridiques
· Connaître le dossier
· Le contrat doit correspondre à la réalité
· Connaître les principes fondamentaux du droit des contrats
Elaboration de Contrat
 1 -  Définition et régime juridique du contrat
· Définition

· Le fondement juridique

· Les bases légales

· Comparaison des différentes sortes de contrats

· Le régime stricto sensu d’un  contrat choisi
2 - L’architecture générale d’un contrat
* Française 

· Les clauses préliminaires

· Les clauses liées à l’exécution du contrat

· Les clauses relatives aux signataires

* Anglo-saxonne

· Les clauses de définition

· Les clauses destinées à tout prévoir

· Les autres clauses 

a -  Les clauses sensibles

· Confidentialité

· Non-concurrence

· Révision et indexation

· Responsabilité et limitation de responsabilité

· Conditions résolutoire et suspensive

· Clauses léonines

· Avenants et modifications du contrat initial

· Annexes.

b -  Sécuriser ses contrats 
              Suivi de Contrat                                             
1 -  La gestion des  contrats

· Exécution des contrats (internes et internationaux)
· Dates et Echéances

· Bilan financier

2 - Développer et organiser  ses contrats

· Mise en place d’outils de suivi

· Audit - Rapport et bilan final.

3 - Mis en place d’une veille juridique
· veille électronique - veille papier - simplification.


	10 jours
Elaboration d’opérations complexes
1 -  les contrats relatifs aux activités minières et pétrolières
· Les compagnies minières et pétrolières 
· Les investissements et autres opérations
· Le contrat de sous-traitance minière et pétrolière
2 -  les contrats relatifs au financement de projets et infrastructures
· Les partenariats Public-privé (PPP)
· Les opérations de privatisation et désengagement des Etats
· Les contrats de marchés publics
3 – Optimisation et sécurisation d’opérations intra-groupe
· L’identification et l’utilisation optimale des régimes d’incitation ou de défiscalisation
· Rédaction et/ou mise en conformité des documents
· L’application du droit communautaire OHADA
· Analyse et optimisation de flux financiers intra-groupe
· Les politiques de mobilité internationale et d’expatriation
4 – Les contrats d’investissements
· Les projets d’implantation, de coopération, de distribution
· Les enjeux fiscaux nationaux et internationaux
· La finalisation et l’exécution de projets industriels.
5 – les contentieux et l’arbitrage
· Le choix de l’arbitre
· L’élaboration de la convention d’arbitrage
· L’exécution de la décision d’arbitrage
6– Les opérations transactionnelles
(Fusion – acquisition – cession – joint-venture – restructuration)

· L’audit juridique
· La négociation
· L’élaboration des actes juridiques
· Les formalités de publicité
7 - De nombreux cas pratiques

8 - Les suggestions des participants
Renignements et inscription :

Mme CANTON-FOURRAT

0147704321 – email :  competence2@wanadoo.fr
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